DIE GEMUSEMANUFAKTUR

VERHANDLUNGSVORBEREITUNG - CHECKLISTE

NACHFOLGENDE LEITFRAGEN DIENEN DEINER VORBEREITUNG.

1. Meine Verhandlungsziele

Was ist mein ,,groBes” Gesamtziel?

Welche must-haves, aber auch ggf. unbedeutend erscheinenden goodies
gehdren dazu?

Wie lautet mein Minimal- sowie Maximalziel zu jedem Punkt (siehe
Checklisten Verhandlungsziele Grundstiickspacht oder -kauf)?

Kann ich mit meinen Minimalzielen dauerhaft, auskémmlich wirtschaften?
Wie lauten meine besten Argumente zu jedem Ziel?

2. Mein Verhandlungsgegenstand

Habe ich den Verhandlungsgegenstand bzw. ahnliche Objekte in Augen-
schein genommen, soweit mdglich (siehe Download Tool Standort-
analyse am Ende des Blogartikels
https://diegemuesemanufaktur.com/2021/07/31/strategieentwicklung-zur-
gruendung-eines-eigenen-market-gardens/

Welche objektiven Zahlen/Daten/Fakten aus seridser Quelle gibt es?

Welche Informationen kann ich von Familie, Freunden, Bekannten, Nachbarn,

Behdrden etc. erhalten?

Bendtige ich Spezialwissen (z. B. Bodengutachter)?

Brauche ich Unterstitzung von Fachpersonal in meiner Verhandlung
(z. B. Rechtsanwalt, Architekt)?

3. Mein Verhandlungspartner

Wer ist meine Verhandlungspartner:in?

Welchen Menschentypen habe ich zu erwarten?

Auf welchen ,Kanalen“ funkt sie/er (wahrscheinlich)?

Welche (in)formellen Informationen habe ich zu ihr/ihm?

Welche Gemeinsamkeiten zwischen uns beiden gibt es?

Welche Ziele & Interessen hat meine Verhandlungspartner:in
(wahrscheinlich)?

Wie passen ihre/seine Ziele mit meinen liberein?

Welche Argumente kénnte meine Verhandlungspartner:in haben?
Was habe ich, was fir sie/ihn wohl wichtig und ftr mich billig ist?
Habe ich die Verhandlung geprobt?

Habe ich mich auf den Stuhl meiner Partner:in gesetzt und meine eigenen
Argumente gehort?

Macht es Sinn, jemanden mitzunehmen?

4. Meine Verhandlungsalternativen

Habe ich mir Verhandlungsalternativen geschaffen?
Habe ich einen Plan B?
Kann ich problemlos aus der Verhandlung aussteigen?
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